Har du en baggrund
inden for plast- eller
medicoindustrien og
kan du lide at saelge ?

Har du erfaring som Key Account Manager med salg til plast- eller

medicoindustrien? Og er du en staerk relationsbygger, som kan skabe

resultater? Sa venter der dig gode karrieremuligheder hos Blaaholm,

hvor vi skal have udnyttet potentialet for automationslgsninger inden for

plastindustrien.

Om jobbet

Du har fingeren pa markeds-
pulsen og er forberedt pa bade
det kort- og langsigtede arbejde,
som bidrager til at Blaaholm kan
udvikle positionen som en af de
fgrende leverandgrer af
automationslgsninger pa det
danske og nordtyske marked.

I stillingen som Key Account
Manager finder du, i samarbejde
med vores dygtige teknikere og
projektledere, frem til den bedste
Igsning til kunden.

Arbejdsopgaver
Omdrejningspunktet i din
salgsprofil er fglgende opgaver:

« Salg af automationslgsninger til
egen portefglje af eksisterende og
nye kunder pa det danske og det
nordtyske marked

+ Radgive kunder ved valg af
lgsninger i teet samarbejde med
vores dygtige teknikere

« Deltage pa messer og andre former
for salgs- og marketingsorienterede

opgaver

« Udarbejde tilbud og tilhgrende
aktiviteter frem til levering

For at fa succes i jobbet er det
vigtigt, at du braender for salg og
har lyst til at blive en del af et
vaekstomrade hos Blaaholm, hvor
du som szelger er afggrende for
succesen.

Din baggrund

Du har en baggrund med direkte
salg af tekniske Igsninger inden
for plast- eller medicoindustrien.

Du har gjort dig dine fgrste
erfaringer med eksport eller
braender for at komme i gang.

Du taler og skriver dansk, engelsk
uden besvaer og gerne tysk.

Vi leegger vaegt pa at du:

* Eren person som man har tillid til
og respekterer

+ Erudadvendt, kontaktskabende
og opbygger langvarige relationer

« Formar at styre detaljen og se hele

billedet, nar du arbejder analytisk og

struktureret

« Evner at prioritere dine indsatser.

« Kan dokumentere gode
forretningsmaessige resultater som
Key Account Manager

« Eren dygtig strateg, som har
handlekraft og evnen til at afslutte




. Det far du

Mulighed for at arbejde med et
vaekstomrade med strategisk
fokus

Indflydelse i en flad organisation
med korte beslutningsprocesser

Godt samarbejde pa tvaers
med szerdeles dygtige
kolleger, der veerdsaetter en
uformel og humoristisk tone

Gode udviklingsmuligheder

Det er vi

Blaaholm er en moderne og
uformel arbejdsplads, hvor der
ikke er langt fra ord til handling.
Opgaverne lgses hurtigt og
effektivt i et teet samarbejde
med 70 dedikerede kolleger i et
rart og uhgjtideligt miljg.

Vi har fokus pa udvikling og
produktion af robotanlaeg
samt automationslgsninger
til iszer plastindustrien i

Danmark.

Har du spergsmal?
Har du spgrgsmal til jobbet,
inden du sender din ansggning,
sa er du meget velkommen til at
kontakte CCO Torben Lithje
Hansen pa + 45 5195 0823

Send din ansggning
Er jobbet noget for dig, sa send
din ansggning til Ekstern HR
partner pa sonja@stokholm.dk
hurtigst muligt. Mrk. ansgg-
ningen ”"Key Account Manager"

Vi ansaetter, nar vi har den rette
kandidat til jobbet, og vi gleeder
os til at hgre fra dig.

Blaaholm A/S blev grundlagt som Blaaholm Maskinteknik i 2005 med henblik pa at lase
smedearbejde samt mindre specialopgaver. | 2010 flytter vi til Esbjerg og eendrer navn til
Blaaholm A/S og far en professionel bestyrelse. Fire ar senere opkeber vi AP Maskinteknik. |
2016 udvider vi igen og keber ScanRobot. | dag har vi to afdelinger og ca. 70 fastansatte.
Speciallasninger udger langt den starste del af opgaverne. Vi vil fortsat vokse, kun have dygtige
medarbejdere og veere i stand til at sige nej tak til en ordre, hvis det er bedst for kunden eller
for Blaaholm A/S.
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